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（上接 A5）
基於实施的审计程序，我们未发现利息收入的变化趋势与货币资金规模存在

不匹配的情况，未发现公司资金余额较多的同时大额负债的原因存在不合理的
情况，未发现公司存在未披露的受限资金，未发现公司存在与其他关联方联合
或共管的账户，未发现公司存在货币资金被他方实际使用的情况。

问题四、关於商誉。年报及前期公告显示，公司商誉期末余额 1.73 亿元，
主要系收购德国百福工业系统及机械有限公司（以下简称德国百福）及上工富
怡智能制造（天津）有限公司（以下简称上工富怡）股权形成，报告期内合
计计提商誉减值 2074.18 万元。公司未单独披露德国百福经营业绩情况，德国
百福可收回金额测算中，预测未来五年的收入增长率为 10%-21%，毛利率为
4%-30%。上工富怡报告期内实现营业收入 1.56 亿元，同比下滑 25.50%，净利
润 -2789.70 万元，上年同期为 -202.45 万元。公司披露的上工富怡商誉可收回
金额测算中，预测未来五年的收入增长率为 8%-15%，毛利率为 34%-40%，与
上工富怡本期业绩趋势存在较大偏离。

请公司：（1）补充披露德国百福相关资产组主要构成及近两年主要财务数据；
（2）补充披露德国百福及上工富怡可收回金额的具体确定方法，包括但不限
於预测期和稳定期的收入增长率、毛利率、期间费用、折现率等参数及其确定
依据，并结合相关标的营收下滑、净利润亏损的情况，说明商誉减值准备计提
是否充分。

四、公司回复：
（1）补充披露德国百福相关资产组主要构成及近两年主要财务数据。
公司於 2013 年 3 月收购德国百福工业系统及机械有限公司（以下简称“德

国百福”）及德国凯尔曼特种机械有限公司（以下简称“KSL 公司”）100% 股权，
2015 年 3 月德国百福吸收合并 KSL 公司，吸收合并完成后，KSL 公司成为德
国百福的分公司，但 KSL 公司的产品组合和各项经营活动仍保持不变，且独
立於德国百福。2024 年 11 月，公司设立三级子公司 KSL Joining Technology 
GmbH，并於 12 月将原 KSL 分公司的全部业务及资产分拆至该公司。

由於德国百福及 KSL 公司在 2024 年以前共属於一个法人主体，公司将德国
百福及 KSL 公司作为不同的资产组进行商誉减值测试，并将商誉减值测试的结
果汇总后进行披露。2020 年，根据公司商誉减值测试的结果，公司已将收购德
国百福形成的商誉全额计提减值准备。按 2024 年 12 月 31 日汇率折算，公司
收购 KSL 公司形成的商誉共计 6,326.17 万元（840.60 万欧元），截至 2024 年
12 月 31 日已计提商誉减值准备 3,894.60 万元（517.50 万欧元），剩余商誉净
值 2,431.57 万元（323.10 万欧元）。2024 年 12 月 31 日，KSL 公司商誉的资产
组范围及账面价值构成情况，如下表所示：

单位：万元

项目 账面价值 10

应收账款 3,954.76

合同资产 706.66

存货 2,167.40

其他流动资产 939.21

固定资产 626.14

无形资产 2.26

一、经营性资产总计 8,396.42

应付账款 1,531.48

合同负债 163.31

预收账款 105.36

预提费用 2,981.68

其他流动负债 100.84

二、经营性负债总计 4,882.67

三、资产组净资产 3,513.75

四、分摊的商誉（100%）11 3,174.34

五、商誉相关资产组的账面价值 6,688.09

KSL 公司 2023-2024 年度经营业绩 12 如下表所示：
单位：万元

项目 2024 年度 2023 年度

营业收入 6,906.76 8,092.15

营业成本 8,197.63 8,822.02

销售费用 1,211.35 1,502.60

管理费用 1,361.90 1,710.70

研发费用 780.54 844.64

财务费用 -3,565.33 -5,313.41

利润总额 -1,091.68 343.52

净利润 -1,026.05 276.19

（2）补充披露德国百福及上工富怡可收回金额的具体确定方法，包括但不
限於预测期和稳定期的收入增长率、毛利率、期间费用、折现率等参数及其确
定依据，并结合相关标的营收下滑、净利润亏损的情况，说明商誉减值准备计
提是否充分。

①德国百福中包含的 KSL 公司商誉相关资产组（以下简称“KSL 资产组”）
可收回金额的具体方法、参数及参数的确定依据：

公司采用预计未来现金流现值的方法计算资产组的可收回金额。公司对 KSL
资产组预计未来现金流量的现值的测算参考了银信资产评估有限公司出具的
《上工申贝（集团）股份有限公司以财务报告为目的拟进行商誉减值测试所涉
及 KSL Joining Technology GmbH 包含全部商誉资产组可收回金额资产评估报
告》（银信评报字 [2025] 第 010038 号）的评估结果。本次 KSL 资产组商誉减
值测试的预测期为五年，预测期为 2025 年 1 月 1 日至 2029 年 12 月 31 日止，
2030 年至永续为稳定期。预测期主要参数如下表所示：

项目 2025 年 E 2026 年 E 2027 年 E 2028 年 E 2029 年 E
2030 年及
永续年 E

营业收入增长率 20.5% 10.0% 15.0% 17.5% 18.0% 0.0%

毛利率 4.1% 19.9% 15.0% 34.1% 29.7% 29.7%

期间费用率 36.7% 32.4% 27.3% 22.5% 18.5% 18.5%

净利润率 -22.9% -8.7% -8.6% 8.0% 7.8% 7.8%

税后折现率 6.70% 6.70% 6.70% 6.70% 6.70% 6.70%

税前折现率 8.50% 8.50% 8.50% 8.50% 8.50% 8.50%

营业收入增长率的预测依据：KSL 公司是一家以注重技术创新和强调品牌信
誉而占据世界缝纫设备高端市场的缝纫设备生产企业，主要生产定制化产品。
KSL 公司的 CNC 和机器人控制的自动缝制技术方面处於全球行业领先水平，
其产品应用已突破了缝制设备行业传统的市场范围。下游领域包括汽车、过滤、
家纺、航空、特种材料，销售主要市场为欧美市场。
10 资产组价值已按照 2024 年 12 月 31 日汇率折算。
112024 年期初余额，未扣减 2024 年度当年计提的商誉减值准备及其汇率变动影响共计 742.79
万元（98.70 万欧元）。
122023 年度、2024 年度经营业绩分别按照当年度欧元平均汇率折算。

KSL 公司近两年营业收入受下游领域汽车行业经济疲软及欧洲市场宏观经济
下滑影响，收入增长率呈下降趋势。2024 年欧洲制造业受宏观经济影响较大，
可比上市公司 2024 年营业收入增长率平均值为 -21.1%，欧洲市场受宏观经济
的影响整体处於下降阶段，待市场回暖后未来经济仍将维持上升趋势。下游领
域汽车行业增长近年明显降缓，但下游领域工业过滤、家纺、航空、特种材料
市场成长性较好，全球增长率均可达 5% 以上，KSL 公司市场占有率也呈上升
趋势。此外，欧洲汽车制造商协会发布的最新一期行业报告显示，在经历第一
季度持续下滑后，2025 年 4 月欧盟地区新车销量同比增长了 1.3%，行业复苏
出现积极信号，而新能源车销量大增成为拉动行业发展的重要因素。待下游领
域汽车行业回暖后，将能带动 KSL 公司营业收入出现增长。

KSL 公司在自身战略层面，将拓展汽车行业之外的其他行业领域的业务减少
对汽车行业的过度依赖；在产品层面，将进一步认识到产品竞争力的重要性，
尤其是产品成本的控制。KSL 公司将进一步加强与上工富怡在气囊、过滤产品、
家用纺织品、轮胎帘线、汽车用品等产品上全面合作，以德国设计、中国制造、
德国最终调试确定产品性能的方式开始合作后向市场推出有竞争力的产品。

综上分析，结合 KSL 公司历史数据和未来发展规划、核心竞争力、经营状况、
外部宏观经济等因素预测，未来五年营业收入呈增长趋势，2028 年营业收入恢
复至 2020 年前的水平，2030 年至永续年营业收入不增长。预测期营业收入增
长率符合宏观经济及行业发展趋势。

毛利率的预测依据：KSL 公司营业成本主要为原材料、工资、折旧、其他费
用等，2024 年毛利率为负值的主要原因系制造成本受外聘人员的影响以及在建
项目存在亏损。2025 年 KSL 公司计划通过有效控制原材料、外聘人员数量和
其他费用，使未来毛利率逐渐恢复至 34% 左右，该比例符合欧洲中高端制造业
公司行业平均水平。

标普 Capital IQ 数据库中行业分类为纺织机械且经营地点同为欧洲的三家可
比上市公司在 2024 年毛利率平均值为 34.8%，2024 年销售净利润率平均值为
1.8%，具体情况如下表所示：

证券代码 股票类型 行业分类 证券交易所
2024 年收
入增长率

2024 毛利率
2024 净利

率

SWX:OERL 普通股 纺织机械
瑞士证券交易所
(SWX)

-11.90% 27.30% 2.80%

SWX:STRN 普通股 纺织机械
瑞士证券交易所
(SWX)

-12.00% 46.40% 1.40%

SWX:RIEN 普通股 纺织机械
瑞士证券交易所
(SWX)

-39.40% 30.70% 1.20%

平均值 -21.10% 34.8% 1.8%

期间费用率的预测依据：销售费用、管理费用、研发费用占营业收入比例逐
年下降主要原因为公司销售收入增长的规模效应，期间费用总金额稳定，未随
收入增长而增长，预测金额符合公司未来销售模式、管理模式及研发模式。

净利润率的预测依据：KSL 公司 2024 年净利润率为负值，预测期内 2025 年
至 2027 年净利润率仍为负值，待宏观经济和下游行业复苏后，2028 年净利润
率恢复至 2020 年以前水平，2029 年、2030 年至永续年净利润率维持该水平。
预测结果符合 KSL 公司经营模式及市场竞争格局，结果谨慎、合理。

折现率的预测依据：本次折现率采用 WACC 模型，计算公式为：WACC
＝ Ke×[E/(E+D)]+Kd×(1-T)×[D/(E+D)]，本次预测税后折现率为 6.70%，税
前折现率为 8.50%。无风险报酬率（AAA-Rated Euro Area Central Government 
Bond - 10 Year 国债收益率）为 2.45%，市场风险超额回报率（参考国内外针
对市场风险溢价的理论研究及实践成果计算）为 4.33%，资本结构采用可比上
市公司评估基准日资本结构，债务资本成本 Kd 取德国银行贷款利率平均值
3.78%，且计算过程中主要参考数据均为客观宏观经济指标，故折现率计算合理。

②上工富怡商誉相关资产组（以下简称“上工富怡资产组”）可收回金额的
具体方法、参数及参数的确定依据：

公司采用预计未来现金流现值的方法计算资产组的可收回金额。公司对上工
富怡资产组预计未来现金流量的现值的测算参考了银信资产评估有限公司出具
的《上工申贝（集团）股份有限公司以财务报告为目的拟进行商誉减值测试所
涉及的上工富怡智能制造（天津）有限公司含全部商誉资产组可收回金额评估
报告》（银信评报字 [2025] 第 040016 号）的评估结果。本次上工富怡资产组
商誉减值测试的预测期为五年，预测期为 2025 年 1 月 1 日至 2029 年 12 月 31
日止，2030 年至永续为稳定期。预测期主要参数如下表所示：

项目 2025 年 E 2026 年 E 2027 年 E 2028 年 E 2029 年 E
2030 年及
永续年 E

营业收入增长率 15.00% 15.00% 12.00% 10.00% 8.00% 0.00%

毛利率 34.12% 36.05% 37.69% 39.16% 39.49% 39.49%

期间费用率 32.00% 29.81% 28.31% 27.21% 26.47% 26.47%

净利润率 0.97% 5.09% 8.24% 10.80% 11.88% 11.88%

税后折现率 11.10% 11.10% 11.10% 11.10% 11.10% 11.10%

税前折现率 11.92% 11.92% 11.92% 11.92% 11.92% 11.92%

营业收入增长率的预测依据：上工富怡主营业务主要为缝制设备制造及销售，
拥有软件、电脑、电控、机械、激光、智能六大核心技术，为客户提供在任意
柔性材料上的高端定制的缝制应用技术解决方案。上工富怡的产品主要为定制
化产品，下游领域包括汽车、医疗、家纺、航空航天等领域，销售市场包括国
内和东南亚、中亚及东欧为主的国际市场。

上工富怡近两年营业收入下滑的主要原因为：（1）服装纺织业投资收缩：
下游服装、家纺等行业受消费复苏缓慢影响，客户的资本开支谨慎，设备更新
需求延迟；（2）出口市场承压：全球贸易环境波动，影响海外业务拓展；（3）
市场竞争加剧：中小厂商以低价策略争夺存量市场，迫使上工富怡让利保份额。
（4）项目交付周期延长：客户决策延迟：下游客户因资金链紧张延长设备采
购审批流程，导致订单转化速度放缓；定制化项目占比高：非标解决方案交付
周期长，收入确认时间滞后於合同签订时间较长。上工富怡在 2024 年起已逐
步调整产品结构，聚焦於汽车、航空航天、家纺等技术积累较为丰富的领域，
此外还逐步增加标准化产品的生产销售。公司也持续为上工富怡导入全球的经
销商网络资源，进一步改善上工富怡依赖於直销、销售渠道较为单一的问题。

本次预测上工富怡 2025 年收入为 17,963.20 万元，2025 年 1-5 月上工富怡
已取得 6,679.03 万元营业收入，占 2025 年全年收入预测的 37.18%；此外，截
至 2025 年 6 月 13 日，上工富怡当月已取得收入约 1,600.00 万元，尚有未交付
的在手订单共计 3,315.15 万元。结合 6 月中旬在手订单情况及 5 月营业收入完
成情况分析，上工富怡逐步扭转了经营下滑状态。历史期数据显示，上工富怡
的部分高价值、高毛利的定制化机器在下半年度存在年底集中验收的情况，一
般下半年的完成度较上半年偏高，因此 2025 年上工富怡预测营业收入的可实
现性较高。

2026 年预计上工富怡营业收入较 2025 年增长 15%，即预测 2026 年的收入为
20,657.69 万元。上工富怡历史上除 2024 年因存在内外部不利因素影响导致营
业收入下降较大外，其余各年份年营业收入规模均处於 20,000.00 万元以上。
上工富怡注重研发，各年研发费用投入较多，2022-2024 年研发投入占收入平
均比例为 9.85%，较同行业杰克股份、大豪科技等上市公司同期研发费用占收

入比例 6.77%，高出近 3 个百分点，研发的高投入所形成的技术储备也是上工
富怡能够保持较高毛利率和未来收入持续增长的保障。

毛利率的预测依据：上工富怡营业成本主要为原材料、工资、折旧、其他费
用等。上工富怡在 2020-2023 年度内毛利率均保持在 35.20%-37.60% 的水平，
2024 年毛利率下降至 30.04%，主要原因为受当期产品结构调整及出口销售下
滑较多的不利影响，高毛利的产品销量有明显下滑；此外营业收入减少使固定
成本占营业收入比例上升，从而导致 2024 年毛利率下降。2025 年上工富怡在
完成产品结构调整后预计营业收入会有所增长，同时持续加强成本控制，使未
来毛利率逐渐恢复至历史期毛利率水平。2025 年 1-5 月，上工富怡毛利率已
恢复至 38.38%，达到历史期正常水平。

期间费用率的预测依据：销售费用、管理费用、研发费用占营业收入比例逐
年下降主要原因为公司销售收入增长的规模效应，期间费用总金额稳定，未随
收入增长而增长，预测金额符合公司未来销售模式、管理模式及研发模式。

净利润率的预测依据：上工富怡 2024 年净利润率为负值，预测 2025 年基本
维持盈亏平衡，未来随着营业收入增长，2027 年起净利润率将逐步达到历史期
水平，2030 年至永续年净利润率维持该水平。2025 年 1-5 月，上工富怡已实
现净利润 527.80 万元，预测结果符合上工富怡经营模式及市场竞争格局，结果
谨慎、合理。

折现率的预测依据：本次折现率采用 WACC 模型，计算公式为：WACC ＝
Ke×[E/(E+D)]+Kd×(1-T)×[D/(E+D)]，本次预测税后折现率为 11.10%，税
前折现率为 11.92%。无风险报酬率（采用 10 年期中债国债收益率对无风险报
酬率 Rf 进行评估）为 1.68%，市场风险超额回报率（以中国证券市场的特征指
数沪深 300 为基本指数计算）为 5.96%，资本结构采用可比上市公司评估基准
日资本结构，债务资本成本 Kd 取五年期以上以全国银行间同业拆借中心公布
的贷款市场报价利率（LPR）为基础调整得到 3.60%，且计算过程中主要参考
数据均为客观宏观经济指标，故折现率计算合理。

综上所述，KSL 公司主要受到近期欧洲宏观经济形势下滑、能源及利率价格
上涨等原因，订单量有明显减少，导致营业收入未达到盈亏平衡点，无法有效
覆盖固定成本，出现经营亏损。未来随着欧洲宏观经济形势好转、利率随美元
进入降息周期以及公司进一步加强境内外协作降本等措施，KSL 公司毛利率可
恢复到历史期较好水平。上工富怡公司 2024 年主要受到营业收入下降、叠加
存货跌价准备增加计提的情况，出现经营亏损。但上工富怡在营业收入下降较
大的情况下，仍能保持了较高的毛利率水平，说明其在市场竞争中存在一定的
优势。在公司进一步调整上工富怡的产品结构，丰富上工富怡的销售网络、渠
道后，上工富怡公司的整体经营可逐步恢复到历史期较好水平。故公司 2024
年度商誉减值准备计提充分、合理。

会计师意见：
上述公司说明与我们执行财务报表审计中了解的情况没有重大不一致。
我们对商誉减值准备执行的主要审计程序包括但不限於：
1. 了解 KSL 公司、上工富怡的历史业绩情况及发展规划，以及行业的发展

趋势。
2. 了解和评价公司管理层利用评估专家的工作，评估管理层选择的估值方法、

参数和采用的主要假设的合理性。
3. 复核预计现金流量和所采用折现率的合理性，并与相关子公司的历史数据

进行比较分析。
4. 复核商誉减值测试的计算准确性。
基於实施的审计程序，我们未发现公司商誉减值准备计提存在不充分的情况。
问题五、关於海外业务。公司近年通过境外子公司德国杜克普爱华有限责任

公司（以下简称 DA 公司）拓展海外业务，2024 年度公司境外营业收入 13.33
亿元，占比超三成，毛利率为 24.79%，较上年减少 10.58 个百分点。报告期内
DA 公司实现营业收入 13 亿元，同比下滑 15.95%，净利润 -1.78 亿元，较上年
同期由盈转亏。

请公司：（1）补充披露海外业务开展情况，包括主要业务内容、收入结构、
业务模式、业务开展流程、主要客户、对应项目、收付款政策，并结合成本构
成说明海外业务毛利率同比大幅下滑的原因；（2）补充说明 DA 公司亏损的
具体原因，结合 DA 公司生产经营计划说明公司是否具有相应应对措施并进行
风险提示。请年审会计师补充说明对海外业务收入所执行的审计程序，是否获
取了充分、适当的审计证据。

五、公司回复：
（1）补充披露海外业务开展情况，包括主要业务内容、收入结构、业务模式、

业务开展流程、主要客户、对应项目、收付款政策，并结合成本构成说明海外
业务毛利率同比大幅下滑的原因。

公司的海外业务主要分为缝制设备及智能制造业务及通用航空飞行器制造
（轻型运动飞机相关业务），其中通用航空飞行器制造业务为公司 2024 年开拓，
在 2024 年度仅有少量销售收入，对公司 2024 年海外业务未产生重大影响。公
司海外业务主要通过 DA 公司及下属子公司开展，DA 公司及下属子公司主要
从事缝制设备及智能制造设备的研发、生产、销售，DA 公司总部位於德国的
比勒菲尔德市，在德国、捷克、罗马尼亚等国家设有工厂，并在法国、意大利、
波兰、美国、墨西哥、俄罗斯等国家设有销售子公司。DA 公司主要通过展会
及遍布全球的经销商网络拓展业务，标准化产品会结合市场需求情况进行备货
生产，定制化产品则在接到客户订单后进行设计和组装，DA 公司出售产品的
信用期在 0-180 天不等，采购材料的付款周期在 0-90 天不等。

DA 公司的主要产品、应用领域及主要客户情况如下表所示：

产品类别 应用领域 主要客户类别

中厚料缝制设
备

主要用於汽车安全件和内饰件、软垫家
具、箱包、制鞋、过滤袋及其他工业纺
织品领域的生产加工等。

汽车零部件生产企业、当地大型缝制
机械经销商。

服装类缝制设
备

主要用於传统的服饰生产。
为品牌服装提供加工服务的成衣工
厂、当地大型缝制机械经销商。

智能制造设备
自动缝制单元及碳纤维结构件的生产，
主要应用在汽车、环保、服装等领域。

为品牌服装提供加工服务的成衣工
厂、过滤装置生产企业。

超声波焊接设
备

主要应用於汽车内饰、外饰件的焊接、
铆接、冲孔等环节。

汽车整车厂及零部件生产企业，塑料
制品生产企业。

DA 公司 2023-2024 年度前十大客户情况如下表所示：

客户名称 客户性质 销售收入（万元）13

一、2024 年度

SI 公司 缝制机械经销商 4,643.88

V 公司 汽车整车厂 4,040.14

F 公司 缝制机械经销商 3,420.18

I 公司 汽车零部件生产企业 3,294.34

MA 公司 缝制机械经销商 2,480.60

C 公司 缝制机械经销商 2,140.12

T 公司 缝制机械经销商 1,781.89

A 公司 汽车零部件生产企业 1,700.83

S 公司 汽车零部件生产企业 1,596.60
13 2023-2024 年度销售收入已分别按照当年度欧元平均汇率折算。

客户名称 客户性质 销售收入（万元）13

L 公司 奢侈皮具品牌生产商 1,453.77

二、2023 年度

SI 公司 缝制机械经销商 6,771.63

C 公司 缝制机械经销商 5,422.82

A 公司 汽车零部件生产企业 3,865.13

F 公司 缝制机械经销商 3,552.99

MA 公司 缝制机械经销商 3,484.89

M 公司 缝制机械经销商 3,360.19

D 公司 缝制机械经销商 2,409.21

TA 公司 成衣工厂 2,189.63

T 公司 缝制机械经销商 1,889.72

H 公司 缝制机械经销商 1,562.27

DA 公司近两年分产品的主营业务收入、毛利情况如下表所示：
单位：万元

产品类别
2024 年度 2023 年度

收入 成本 毛利率 收入 成本 毛利率

中厚料缝制设备 74,674.61 54,081.67 27.58% 107,160.91 64,913.36 39.83%

服装类缝制设备 18,577.09 14,121.94 23.98% 28,850.64 21,551.54 25.30%

智能制造设备 6,991.11 5,414.35 22.55% 8,367.80 7,206.17 13.88%

超声波焊接设备 26,572.80 23,309.22 12.28% 8,704.47 6,669.89 33.74%

其他产品及服务 1,589.75 1,739.32 -9.41% 1,086.28 684.20 37.01%

合计 128,405.36 98,666.50 23.16% 152,772.22 98,785.97 35.34%

超声波焊接设备的收入增长主要系 DA 公司於 2023 年 8 月通过收购破产资
产的方式拓展相关业务，2023 年仅有 5 个月的经营期，少於 2024 年全年的 12
个月。其他 DA 公司长期经营的产品类别，在 2024 年度收入均较 2023 年度有
明显下滑，且中厚料缝制设备的毛利水平较 2023 年度有大幅下滑。DA 公司收
入大幅下滑的主要原因系作为主要市场的欧美地区宏观经济低迷，居民消费支
出增长停滞，对於服装、家具、皮具、鞋类的消费出现下滑；从供应链角度看，
因公共卫生事件、战争等因素造成的供应链瓶颈导致交货周期长，以及高通胀
引起的涨价因素，经销商及客户提前、超额订货，但因随后受全球经济滞涨、
经济前景不确定性增高和地缘政治挑战的影响，尤其是汽车工业等下游行业投
资需求受到抑制，从而造成经销商和客户库存高企，DA 公司作为上游设备生
产商新增订单出现较大幅度下滑。

DA 公司的主营业务成本主要包括材料、人工、折旧及摊销、制造费用等，
构成情况如下表所示：

单位：万元

成本类别 2024 年度 2023 年度

材料 55,440.22 55,852.17

人工 35,493.97 36,134.60

折旧及摊销 5,995.49 5,207.31

制造费用及其他费用 1,736.82 1,591.90

合计 98,666.50 98,785.97

由上表可见，在 DA 公司收入明显下滑的情况下，DA 公司的成本并未出现
同比减少的趋势，主要原因一方面为薪酬、折旧等固定成本并不会随着产销量
下降而同步减少，另一方面为上游材料价格受能源、利率价格上涨的影响同步
上涨，进一步加剧了 DA 公司毛利率的下滑趋势。

（2）补充说明 DA 公司亏损的具体原因，结合 DA 公司生产经营计划说明
公司是否具有相应应对措施并进行风险提示。请年审会计师补充说明对海外业
务收入所执行的审计程序，是否获取了充分、适当的审计证据。

如问题 5（1）中回答所述，DA 公司的主营业务收入的毛利在 2024 年大幅
下滑 2.42 亿元，是造成 DA 公司 2024 年业绩亏损的最为主要的原因。毛利率
大幅下滑导致存货的可变现净值也随之下滑，因此 DA 公司在 2024 年度还计
提了 0.34 亿元的存货跌价准备（2023 年同期：0.23 亿元）。此外，咨询及中
介机构费用支出较 2023 年有所增加，其中包括 DA 公司承担了公司参与破产
重整事项律师等咨询和中介费用 0.04 亿元。在 DA 公司亏损的情况下，部分
递延所得税资产需要转回，导致 DA 公司确认递延所得税费用 0.14 亿元（2023
年同期：-0.08 亿元）。以上事项共同加剧了 DA 公司的亏损情况。

DA 公司在 2024 年下半年已开展多项降本增效的措施，包括推行短时工作制、
严格控制各类费用、加强应收账款回收、加快库存降低等，着力缓解短期亏损
压力。2025 年，DA 公司计划在德国凯泽斯劳滕、本茨海姆等生产基地实施降
本增效措施，以进一步压缩固定成本。在产品方面，DA 公司将进一步加强新
产品的开发工作，重点聚焦在产品的智能化、数字化和软件解决方案，力争通
过为客户提供高附加值的产品，实现利润的回升。此外，公司也进一步加强中
德合作，尤其是技术及生产方面的合作，将更多的产品、零部件安排在中国生
产，以进一步降低产品成本。

公司在 2024 年半年报已披露公司欧洲业务受到了德国汽车工业持续下滑的
影响，DA 公司订单不足的情况；在 2024 年业绩预亏公告及 2024 年报中也披
露了 DA 公司高毛利的中厚料类缝制设备从 2024 年下半年开始订单骤减，产
能利用率不足，制造成本上升，缝纫设备业务出现大幅亏损。

公司 2025 年第一季度实现归属於上市公司股东的净利润约为 -2,505.55 万元，
比上年同期下降 255.03%。尽管公司已采取了上述降本增效措施，但是若欧洲
下游市场持续低迷，市场回暖缓慢，订单没有明显的好转，DA 公司缝制业务
的营收和毛利率将持续承压，境外子公司的亏损将对集团整体盈利水平产生负
面影响，公司提醒广大投资者注意公司经营持续业绩下滑的风险。

会计师意见：
上述公司说明与我们执行财务报表审计中了解的情况没有重大不一致。
我们对海外业务收入执行的主要审计程序包括但不限於：
1. 向组成部分会计师发送及收回审计指令函，参与并指导组成部分会计师的

风险评估过程，并根据风险评估结果指导组成部分会计师确定并执行对海外业
务收入的审计计划。

2. 与 DA 公司管理层、公司管理层进行访谈，了解 DA 公司整体的经营情况，
针对亏损的应对措施。

3. 亲自对海外业务收入的部分流程执行内控审计。
4. 对 DA 公司的报表进行分析性复核。
基於实施的审计程序，我们对海外业务收入执行的审计程序获取了充分、适

当的审计证据。
敬请广大投资者理性决策，注意投资风险。

上工申贝（集团）股份有限公司董事会
二〇二五年六月二十四日

【香港商報訊】 「近十年來，毒品犯罪案件數量整
體上仍呈下降趨勢，毒情形勢持續向好。」中國最高
人民法院刑事審判第五庭庭長李睿懿昨在北京說。

人民法院禁毒工作情況新聞發布會當日舉行。會上
通報數據稱，2024年，全國法院一審審結毒品犯罪
案件35859件。今年1月至5月，全國法院一審審結
毒品犯罪案件9343件，同比下降29.31%。

不過，新型毒品犯罪問題日益突出，濫用群體低齡
化、犯罪主體年輕化特徵愈加明顯。 「面對新的毒情
形勢，人民法院高度重視新型毒品犯罪問題，依法精
準懲處新型毒品犯罪，特別是對於以未成年人為主要
犯罪對象和利用未成年人實施的新型毒品犯罪，對於
利用麻精藥品的鎮靜、麻醉功能，實施強姦、猥褻、
搶劫等犯罪的，堅決依法從嚴懲處。」李睿懿說。

據統計，今年1月至5月，判決發生法律效力的毒
品案件被告人14456人，其中判處五年有期徒刑以上
刑罰2821人，重刑率達19.51%，高出同期全部刑事
案件重刑率約12個百分點。

華北持續高溫
局地將超40℃

【香港商報訊】據中新社消息，華北平原一帶的高
溫天氣持續發展，多地開啟暴曬模式。

中央氣象台預計，京津冀魯豫等地高溫天氣持續，
23日至25日，河北、天津、北京、河南北部、山東
北部、內蒙古東部、新疆北部和南疆盆地等地有高溫
天氣，部分地區最高氣溫可達37℃至39℃，局地可
達40℃以上。

東北以及內蒙古東部一帶未來幾天氣溫也將持續走
高，多地最高氣溫將升至30℃以上，刷新今年以來
氣溫新高。

與此同時，24日夜間至27日，西南地區東部、江
南西北部、江漢、黃淮等地有一次較強降水過程，大
部地區有中到大雨，部分地區暴雨到大暴雨，並伴有
短時強降水、雷暴大風等強對流天氣。江南南部、華
南中東部一帶的悶熱天氣持續。

毒品犯罪案件
數量整體下降

中方同伊方保持溝通
有記者提問，據稱伊朗議會贊成關閉霍爾木茲海

峽，但最終決定權在伊朗最高國家安全委員會手
中。中方對此有何回應？

郭嘉昆表示，波斯灣及其附近水域是重要的國際
貨物和能源貿易通道，維護該地區安全穩定符合國
際社會的共同利益。中方呼籲國際社會加大努力，
推動衝突降級，防止地區局勢動盪對全球經濟發展
造成更大的影響。

另有記者提問，美國國務卿魯比奧在接受採訪時
提到，希望中方能阻止伊朗關閉霍爾木茲海峽。中
方是否有相關計劃？中方在斡旋方面將起到什麼作
用？

「關於中伊之間溝通，我願強調，中方同伊方就
當前局勢保持着溝通。」郭嘉昆說，日前，外交部
長王毅同伊朗外長阿拉格齊專門通了電話，中方願
同伊方及有關各方加強溝通，為推動局勢緩和繼續
發揮建設性作用。

有記者問及接下來伊朗外長是否將來華，郭嘉昆
指出，中方願同伊方及有關各方繼續保持溝通，為
推動局勢的緩和發揮建設性的作用。

美打擊伊朗核設施違反國際法
針對美國打擊伊朗核設施，郭嘉昆再度作出回應

指出，中方已經清晰闡明立場。攻擊國際原子能機
構保障監督下的核設施，嚴重違反聯合國憲章宗旨
原則和國際法。

郭嘉昆表示，中方敦促衝突當事方，防止局勢輪
番升級，堅決避免戰爭外溢，重回政治解決軌道。
中方願同各方加強溝通協調，凝聚合力、主持公
道，為恢復中東地區和平發揮建設性作用。

關於俄羅斯、中國、巴基斯坦就伊朗局勢提出了
一項安理會決議草案，郭嘉昆表示，美國襲擊伊朗
核設施，嚴重違反聯合國憲章宗旨和原則，加劇中
東緊張局勢，安理會不能無所作為。中國、俄羅
斯、巴基斯坦在安理會提出決議草案，呼籲立即無
條件停火、保護平民、遵守國際法、開展對話談判，發

出了正義聲音，反映了國際社會的強烈願望。
「我們期待安理會成員共同支持該決議草案，推

動安理會為維護國際和平與安全發揮切實作用。」
郭嘉昆說。

提醒選擇留守公民注意安全
郭嘉昆在介紹中方從伊朗、以色列撤離行動最新

進展時表示，根據黨中央決策部署，在外交部、中
國駐伊朗等國家使領館以及交通運輸部、民航局等
部門共同努力下，3125名中國公民已從伊朗安全撤
離。他們之中有10個月大的嬰兒，有古稀之年的老
人，還有香港和台灣居民。

郭嘉昆說，目前，在伊朗有撤離意願的中國公民
均已撤離至安全地區，中國政府大規模有組織撤離
在伊人員工作已完成。與此同時，中國駐以色列使
館已協助組織500餘名中國公民安全離開以色列，並
協助一些英國、印度、波蘭公民安全轉移。

郭嘉昆說，撤離過程中，伊朗、阿塞拜疆、土庫
曼斯坦、亞美尼亞、土耳其、伊拉克、阿聯酋、阿
曼、科威特、埃及、約旦等國向中方提供了寶貴支
持，我們表示衷心感謝。

郭嘉昆表示，目前，仍有一些中國公民堅持選擇
留在當地，外交部提醒他們務必注意安全。中國駐
伊朗使領館、駐以色列使館外交官仍在堅守崗位，
將繼續盡最大努力向在當地中國公民提供協助。

包括香港台灣居民

三千多中國公民撤離以伊
【香港商報訊】據中新社報道，針對以伊衝突相關情況，中國外交部發言人郭嘉昆23

日在例行記者會上表示，中方呼籲國際社會加大努力，推動衝突降級，防止地區局勢動盪
對全球經濟發展造成更大的影響。他表示，3125名中國公民已從伊朗安全撤離，中國駐
以色列使館已協助組織500餘名中國公民安全離開以色列，並協助一些英國、印度、波蘭
公民安全轉移。

【香港商報訊】6月23日，阿里巴巴集團CEO吳
泳銘發布全員郵件，宣布即日起，餓了麽、飛豬合
併入阿里中國電商事業群。范禹繼續擔任餓了麽董
事長兼CEO，南天繼續擔任飛豬CEO，兩人共同向
蔣凡匯報。餓了麽、飛豬繼續保持公司化管理模
式，業務決策執行上與中國電商事業群集中目標、
統一作戰。

「這是我們從電商平台走向大消費平台的戰略升
級。未來，我們將更多從用戶角度出發優化整合業
務模式和組織形態，為用戶創造更豐富優質的生活
消費體驗。」吳泳銘在郵件中說。

這意味着，阿里將進一步整合集團業務。飛豬、
餓了麽、淘天在各自領域有多年的能力和資源積
澱，會師之後，將會發揮各自優勢和長項，構建更
加完整的大消費服務體系。特別是即時零售領域，
淘寶閃購與餓了麽將加強協同，全面打通各項資

源。
此前，阿里旗下即時零售業務小時達宣布正式升

級為 「淘寶閃購」，五一前夕攜餓了麽加入與美團
和京東的即時零售大戰。行業人士分析，過去兩個
月，淘寶閃購協同各方展現出的業務潛力，促使阿
里決定進一步整合資源。據了解，當前淘寶閃購的
日均訂單已經破了6000萬單的水平，相當於再造了
一個餓了麽的體量了，增長超預期。

真金白銀迎戰即時零售
「6.18」前後，即時零售成了電商業務的新變量。

依託外賣起家的美團，正在不斷擴張即時零售的
品類，觸及電商平台的最核心利益。阿里和京東也
都拿出類似 「閃購」的業務應戰。

此前俞永福執掌時期的餓了麽主要戰略是 「穩」
和 「減虧」，但現在形勢變了，阿里淘天和餓了

麽共同拿出補貼，又開始重新投入。包括美團、
京東在內整個行業都加入補貼戰，推高即時零售
整體的市場蛋糕規模。各家戰報裏，單量規模節
節攀升。

盡管業內有一句話叫 「補貼一停，感情歸零」，
但各家現在爭奪的是用戶心智。 「補貼停止，單量
下滑之後會區域趨於穩定，但補貼有機會把用戶習
慣和心智培養起來。」一位餓了麽一線員工表示，
今年以來公司內部士氣變化挺大，有份額就硬氣。

不過，單量規模優勢只是基礎。即時零售之戰的
競爭關鍵點，除了單量規模還有客單價、訂單結
構、騎手管理效率、算法技術等多重因素。

另外，對於阿里這樣的平台來說，原有電商業務
和即時零售的流量該如何平衡分配，業務如何深度
整合轉變，這些都是未來需要解決的問題。而阿里
的此次調整或許也是為此提前做準備。

餓了麽飛豬併入阿里電商 迎戰即時零售領域

23日，北京升級發布高溫橙色預警信號。 中新社


