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資深金融及投資銀行家溫天納：
保險不只是花錢買保障，而是透過金融工具實現家庭

財務的穩定與抗風險能力。

金融管理學院客座教授楊玉川：
網上的抨擊有一定道理，香港保險產品

的宣傳確實有理想化成分，真正買入產品
後的回報未必能達到宣傳水準，不宜期望
過高。

香港保險是否是否
香港保險產品一直深受內地人士歡迎，近年跨境保險業務快速發展，惟

當中亦出現違規銷售增加、產品設計和服務變質等質疑，引發網友、保險
從業者等諸多討論和關注。港商記者就此採訪了財經專家、
業內人士等，他們大多認為，香港保險產品值得信賴，產品
多元、回報較高和安全性較好，與美元高度關聯，可起到分

散投資等作用。同時，專家亦指，香港部分保險產品宣傳過於 「理想化」 ，
投資者真正買入產品後，回報可能未必達到宣傳水準，建議投資者對有關產
品的期望不宜過高。 香港商報記者 姚一鶴

保險業首季臨時數字
項目

毛保費總額毛保費總額

長期業務長期業務（（不包退休計劃不包退休計劃
業務業務））的新造保單保費的新造保單保費

長期有效業務的
保費收入總額

一般業務毛保費

一般業務淨保費

整體經營利潤

資料來源：保監局 註：以港元為單位

首季

2203億元

934億元
（按年升43.1%）

1891億元
（按年升31.1%）

312億元

206億元

27億元（其中承保
利潤佔9億元）
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香港政府指定刊登法律廣告有效刊物
港澳台及海外每份零售12元港幣
廣東省外每份零售5元人民幣
廣東省每份零售4元人民幣

成都世運會閉幕
中國隊獎牌榜第一

掃碼睇文

「館長」在深玩穿越
喊話台灣同胞「回家了」

掃碼睇片

掃碼睇片

跨界藝術家高少康：
港深藝術融合發展成趨勢

碼上看

歷年全港新造保費（億港元）

【香港商報訊】記者蘇尚報道：財政司司長陳茂波昨
日在網誌提到，正穩步推進建設 「大宗商品交易生態
圈」，港府已成立專責小組，檢視與黃金金融交易相關
的各個範疇，推動香港發展成為國際黃金交易中心，包
括支持實體的黃金交割，將在年內公布有關方案。

陳茂波稱，宏觀局勢及科技變革為經濟前景帶來巨大挑
戰和不確定性，同時存在龐大機遇。以出口貿易為例，本
港作為貨物的中轉港，最近幾個月的商品貿易均錄得按年
雙位數百分比的增長。這一方面固然反映部分出口商或趕
在關稅戰暫緩期間提前出貨，另一方面亦折射出轉變中的
國際貿易格局，特別是區域貿易合作深化帶來的機遇。

LME認可倉庫全數投入營運
陳茂波表示，供應鏈的整合和貿易形態的重塑，會

為香港的貿易、航運、金融以至專業服務等帶來新的
發展契機。去年施政報告提出建設 「大宗商品交易生
態圈」，相關工作正穩步推進。今年年初，香港成功
加 入 倫 敦 金 屬 交 易 所 （London Metal Exchange，
LME）的全球倉庫和交割網絡，把我國和全球最活躍
的金屬交易市場更緊密地連接起來，這是一個重要的
里程碑。

他說，事實上，自今年1月香港成為LME許可交付地
點以來，在短短7個月時間內，8個獲批認可倉庫已全
數投入營運；至8月初，已有超過8000噸的LME註冊倉
單，支持LME合約交割。

特區政府亦已成立專責小組，檢視與黃金金融交易相
關的各個範疇，推動香港發展成為國際黃金交易中心，
包括支持實體的黃金交割，將在年內公布有關方案。

陳茂波指出，另一個政府正在積極推動的領域是跨國
供應鏈管理中心。大量內地企業正加快部署 「出海」，
而香港是他們設立境外財資中心和跨國供應鏈管理中心
的首選平台。他又說，投資署和貿發局已聯手建立高增
值供應鏈服務機制，為 「出海」企業提供一站式諮詢服
務。生產力局、出口信用保險局等機構亦積極參與其
中。

積極協助內地企業出海
陳茂波總結稱： 「我們正積極應對國際市場的演變，

在這個過程中，香港 『超級聯繫人』和 『超級增值人』
的角色和優勢愈見明顯，只要不斷開拓新的業務領域和
增長點，繼續發揮好自身所長、服務國家所需，定能為
本港經濟持續發展開拓更廣闊前路。」

陳茂波：黃金交易中心方案年內公布

專家專家：：值得買惟部分宣傳過於值得買惟部分宣傳過於「「理想化理想化」」

2024年，香港保險業錄得正面增長。踏入
2025年，儘管短期利率波動、通脹及地緣政
治不穩仍影響消費者信心，但市場整體前景依
然向好。資深金融及投資銀行家溫天納表示，
從宏觀層面看，對香港保險行業的中長期前景
是樂觀的。

「一方面，香港正積極與內地加強互聯互
通，包括大灣區跨境保險的試點深化，將來有
望擴展更多產品類型。另一方面，科技保險
（InsurTech）正改變投保與理賠的生態，提
升效率、降低成本，這會吸引更多年輕一代進
場。」 溫天納說。

保險屬跨期資源配置
溫天納又指，在利率走高和人口老化的背景

下，儲蓄與退休保障類產品的需求將會明顯上
升，尤其是針對中產階級的資產穩定增值產
品。簡單來說，香港的保險不單是風險管理工
具，更是資產配置的一部分。只要法規持續清
晰、銷售專業化，這個行業未來仍然大有可

為。
「我們從經濟學的角度出發，保險實際上是

一種跨期資源配置，即用現在一部分收入，對
未來潛在風險進行對沖與保障。」 他解釋，
「在經濟疲弱、收入增長不確定的情況下，合
理的保險配置反而變得更重要。」

先保障後儲蓄再投資
溫天納建議 「先保障、後儲蓄、再投資」 ，

也即是說，先確保基本的醫療保障和重大疾病
保險足夠，避免萬一發生風險對家庭財務造成
致命打擊；其次，若收入穩定，可考慮一些具
備長期儲蓄功能的產品作為中長期財富保值工
具；而高風險投資就應該在有足夠安全網後才
進行。最重要的是，保險並非單靠銷售說明書
來決定，應根據每個人家庭結構、年齡、收入
與風險偏好，量身訂做組合。

「換句話說，保險不只是花錢買保障，而是
透過金融工具實現家庭財務的穩定與抗風險能
力。」 溫天納說。

網友：買保險選對經紀很重要

專家：港險有分散投資作用
金融管理學院客座教授楊玉川則表示，網上的抨擊有

一定道理，香港保險產品的宣傳確實有理想化成分，實
際上因各種影響未必做得到，保險產品的宣傳常常是按
照最理想情況，真正買入產品後的回報，未必能達到宣
傳水準，不宜期望過高。不過，總體來說，香港保險還
是值得信賴，產品多元、回報較高、安全性較好，與美
元高度關聯，可以起到分散投資的作用。
資深金融及投資銀行家溫天納稱， 「這類說法需要分

開看。香港的保險制度本身是相對成熟、規範透明的，
特別是在壽險與儲蓄型產品方面，不少保單設計已經具
備國際標準，而且是受到保監局（IA）嚴格監管。」 他
又說，不少亞太地區的客戶選擇來港購買保險，正因為
信任香港制度的中立性和產品的多樣性。
中文大學經濟系副教授莊太量指，香港的保險業增長

還是可以的，主要原因就是香港保險裏面投資的部分可
以投到美元的資產裏面。

根據記者觀察，有不少網友一直在內地社交網絡平台
討論有關在香港買保險的經驗。網友 「CROWqs」 發帖
《韭菜分享之買了港險9年後現狀》，表示自己在2016
年夏季買了兩份50萬美元的港險，現在也就單份回本了
36萬美元。記者看到該帖除了有1200多讚，還有1200
多條評論，很多網友在帖子下面積極討論。
網友 「霓閃閃」 表示，9年確實不是港險回本周期，

除非是特別樂觀的情況，又指每家保單都有確定的回本
時間，如果比較在意短期提取，要提前選好產品。網友

「momo」 說，我十年前買的友邦，5年一共交了39.8
萬美元，剛看App現在退保能拿51.2萬美元，快10年
了回本加利息還可以。
網友 「金城武」 則說，買港險不看公司計劃只看經

紀，該網友表示自己有個朋友的經紀離職，到期繳費沒
人提醒。網友 「愛吃螺螄粉」 表示，其實每家公司的內
容保費差不多，但如果保險經紀後續不理你，或者售前
不誠實，那之後你的保單將成為 「孤兒單」 ，因此，
「靠得住」 經紀很重要。

港保險業
中長期前景看好

觀察

有坑有坑？？

港保險業首季業績增勢佳港保險業首季業績增勢佳
香港保監局早前公布今年首季臨時統計數字，期內毛保

費總額達到2203億元。長期業務（不包括退休計劃業務）
的新造保單保費為934億元，按年上升43.1%， 主要包括
非相連個人業務的901億元，按年上升42.3%，當中可進一
步細分為分紅業務的817億元和其他業務的83億元，以及
來自相連個人業務的32億元。

數據又指，期內保險公司共發出約35000份合資格延期
年金保單，貢獻保費22億元或個人業務總額2.4%。另外，
2025年首季長期有效業務的保費收入總額為1891億元，按
年上升31.1% 。

保監局今年初曾表示，正檢討內地訪客定義，例如透過
各類型專才計劃來港的人士，是否仍被視為內地訪客，並
預告內地訪客有關業務統計數字將從2025年首季開始由每
季度改為每半年公布一次。

港保險業監管制度嚴格且完備
不過，亮麗成績單的背後，香港保險值不值得買成為爭

議話題。香港中文大學前講座教授郎咸平日前在社交媒體
「炮轟」香港保險 「七大坑」，將火爆的赴港投保推上風

口浪尖。面對網上對香港保險業的諸多質疑，港商記者採
訪了多位香港保險從業者。從事港險業務近10年的欒小姐
表示，香港保險受內地客歡迎具有多種原因：包括資金投
資範圍廣、產品定價利率高和保單靈活性等。她又指，香
港保險業擁有嚴格且完備的監管制度，其從行業誕生早期
便沿襲普通法法律體系，並逐步發展完善，如今已形成由
《保險業條例》及19個附屬法例組成的嚴密法律網絡，全
面覆蓋保險公司、經紀公司、精算師等各個主體。

關於類似 「疾病保險容易被拒賠」等質疑，欒小姐解釋
需要多角度分析，疾病保險的拒賠往往源於健康告知不
實，而非保險公司刻意不賠。

徐小姐是香港城市大學博士，也是百萬圓桌
（MDRT）內閣會員。有關郎咸平教授質疑授質疑

的儲蓄險大部分人都無法回本的儲蓄險大部分人都無法回本。。她表示她表示，，儲蓄險本質上儲蓄險本質上
是一種資產配置方式是一種資產配置方式，，需要根據投保人當前家庭資產配需要根據投保人當前家庭資產配
置整體情況來做投入額度的合理測算置整體情況來做投入額度的合理測算。。比如在已經持有比如在已經持有
房產、股票、基金、黃金、固定存款等收益項目的情況
下，可以考慮閒置資金多配置一些。

高薪吸引內地求職者湧入
整體來說，香港保險業這些年的表現都不錯，雖然在廣

告宣傳、產品推銷等方面，存在一些不夠準確的地方，引
發了一些擔憂和爭議，但熱度依舊不減，也成為一些求職
者的心水選擇，尤其是越來越多的內地求職者，已將目光
放在香港保險代理人這一職業上。香港於2022年底放寬工
作簽證標準，啟動 「高才通」，向來自頂尖大學的求職者
和其他合格的個人提供兩年簽證，並取消了 「優才通」的
配額限制。據報道，大量內地求職者湧入香港保險業。
根據Eri經濟研究所的數據，香港保險代理人的平均基本
年薪為473564港元，平均獎金為66256港元。為了賣保
險給內地訪客，友邦、保誠等香港保險公司的中介代
理人正招聘愈來愈多的內地人。

「港漂小王」告訴港商記者，疫情期間自己Master（碩
士）畢業，工作不好找，擔心無法續簽IANG（非本地
畢業生留港╱回港就業安排），於是在朋友推薦下加入
保險，最後也真的順利拿到了簽證。她告訴記者，自
己不少同事都是國外名校畢業， 「早期（做保險）
賺錢確實比很多職業來得快」。

記者看到，亦有不少小紅書博主陸續轉做保
險。 「SEVEN」在小紅書擁有十多萬粉
絲，她表示，自己本身的工作強度高，
做了博主後兩邊無法兼顧，又在機緣
巧合之下接觸到保險業，發現自
由度高且可兼顧博主工作，
同時自己的博主身份
也有潛在客戶
群。

中文大學經濟系副教授莊太量：
香港的保險業增長還是還可以的，主

要原因就是香港保險裏面投資的部分，
可以投到美元的資產裏面。


