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香港政府指定刊登法律廣告有效刊物
港澳台及海外每份零售12元港幣
廣東省外每份零售5元人民幣
廣東省每份零售4元人民幣

碼上看

【商報圖說】
SpaceX天價上市有多離地？

掃碼睇文

【港商觀察】
三千億「智譜股價謀殺案」

背後誰是兇手？

掃碼睇片

習近平6月8日至9日訪問朝鮮
掃碼睇文

【香港商報訊】記者馮仁樂、鄺偉軒報道：昨日，行政
長官李家超率領香港和內地商貿代表團繼續烏茲別克斯坦
訪問行程，與當地官員和商界領袖會面，並到訪創新科技
和文化機構，了解當地在數字經濟和文化保育等方面的最
新情況。在總結訪問行程時，李家超表示，這次中亞行成
果豐碩，代表團訪問哈薩克斯坦和烏茲別克斯坦期間，成
功推動三大目標和八大成果（詳刊5日本報A1版），拓
展香港與中亞合作新機遇。

烏 IT Park與港三大創科園簽MOU
當天上午，李家超到訪烏茲別克斯坦創新科技園區IT

Park，並與烏茲別克斯坦數字技術部第一副部長 Ayub-
khon Sultonov會面，就加強兩地創新科技和數字經濟合
作交換意見。烏茲別克斯坦通過《數字烏茲別克斯坦
2030戰略》積極推動數字轉型。烏茲別克斯坦IT Park現
時已成為中亞領先的創科樞紐，匯聚逾千間創科企業和初
創團隊，涵蓋軟件開發、人工智能和數字貿易等領域。李
家超見證了IT Park與香港三大創科園區——數碼港、香
港 科 技 園 和 港 深 創 新 及 科 技 園 簽 署 諒 解 備 忘 錄
（MOU），推動兩地在初創培育、人才交流和聯合研發
等方面加強合作。

李家超表示，香港數碼競爭力排名全球第四，擁有5所
世界百強大學及頂尖研發能力，正積極推進北部都會區及
位於區內的河套深港科技創新合作區和沙嶺數據園區等項
目，全力發展成為國際創新科技中心。他深信香港將成為
烏茲別克斯坦企業開拓粵港澳大灣區和國際市場的戰略門
戶，香港企業亦可善用烏茲別克斯坦的龐大人才庫和產業
優勢。

中午，李家超出席中國駐烏大使于駿所設的交流餐敍，
感謝大使館一直以來支持香港特區政府的工作，並為此訪

作悉心安排。
下午，李家超參觀烏茲別克斯坦伊斯蘭文明中心，了解

當地文化保育、學術研究和教育推廣工作。李家超表示，
香港正積極發展成為中外文化藝術交流中心，擁有世界級
博物館、豐富多元的藝術文化活動和蓬勃的人文交流網
絡。他期望香港與烏茲別克斯坦未來進一步加強文化藝
術、人文交流和博物館合作，深化兩地友誼。

之後，李家超出席烏茲別克斯坦政府所設的商務交流活
動，並再次與烏茲別克斯坦總理阿卜杜拉·尼格馬托維奇·
阿里波夫會面。李家超表示，烏茲別克斯坦近年積極推動
經濟改革，營商環境持續優化，展現出龐大的發展潛力。
香港作為國際金融中心，具備健全規範的法治環境、穩健
透明的監管制度和高度開放與國際化的營商環境，可為烏
茲別克斯坦經濟發展需要提供專業支援，是協助烏茲別克
斯坦企業拓展業務的理想平台。他期望兩地加強合作，在
資本市場聯通、基建融資和綠色金融等領域奠定堅實基
礎，優勢互補，互利共贏。當天晚上，李家超出席烏總理
所設的晚宴。

李家超及商貿代表團當天夜間離開烏茲別克斯坦，今天
下午將返抵香港。

中亞國家信任香港「橋樑」角色
「今次中亞之行成果豐碩！」香港貿發局主席馬時亨指

出，今次訪問再次確認了中亞國家對香港「橋樑」角色的
信任。在開拓哈薩克斯坦及烏茲別克斯坦等新興市場過程
中，香港憑藉國際信譽、健全制度、世界級專業服務及貿
發局全球網絡平台，既是內地企業「走出去」的重要支
點，亦是海外企業進入內地市場的橋頭堡，有效促進雙向
投資及貿易往來。這種「引進來、走出去」的雙向流動，
充分展現香港在「一帶一路」共建中不可替代的價值。

隨團出訪的香港銀行公會主席、中銀香港（2388）副董
事長兼總裁孫煜表示，是次訪問標誌着香港與中亞在多個
領域的合作全面啟動，成果豐碩，為區域合作帶來新機
遇。香港將繼續發揮「超級聯繫人」角色，協助當地項目
引入國際資金，推動可持續投資與經濟多元化發展。

廠商會會長盧金榮指出，哈薩克斯坦和烏茲別克斯坦不
但是中亞重要經濟體，更是「一帶一路」倡議的重要樞
紐。隨着兩國近年積極推動經濟多元化與產業升級，可成
為港商優化供應鏈布局和拓展貿易市場的理想據點，同時
亦在金融服務、創科、數碼經濟、基建、大宗商品、專業
服務、旅遊及教育等領域帶來大量合作機遇。

數碼港主席陳細明表示，中亞地區是「一帶一路」倡議
下極具戰略意義的重要市場。哈烏兩國正積極推動數碼轉
型、數字升級及科技創新，對前沿創科解決方案有殷切需
求，市場潛力巨大。

港深創科園公司行政總裁馬惟善稱，是次與哈薩克斯坦
Astana Hub建立合作框架，是港深創科園拓展中亞創科合
作網絡的重要一步。港深創科園將繼續發揮園區作為聯通
內地與國際的世界級科技創新樞紐的定位，連接香港、內
地與國際創科資源，支持企業「引進來、走出去」，推動
更多跨地域研發合作、產業對接及市場拓展，助力香港更
積極參與「一帶一路」創科合作，並為建設國際創新科技
中心注入新動能。

創新科技及工業局副局長張曼莉則形容，今次出訪如
同踏上「創科新絲路」，為香港與中亞地區搭建起長遠
穩固的創科合作橋樑，可共建人工智能及數字經濟合作
新機遇。「立足本次出訪成果，我們將持續拓展香港創
科的國際網絡和交流合作，對內引進全球優質創科資
源，對外輸出香港創科成果，全力提速國際創科中心建
設。」

【香港商報訊】看好本港「即時零
售」市場潛力，跨境電商巨頭持續加碼
布局本地市場。作為京東主要競爭對
手， 阿里巴巴（9988）旗下淘寶天貓
中國香港站（下稱「淘寶香港站」）6
月1日宣布，「天貓超市HK明日達」
服務正式在港推出，同時服飾類別
「HK可退」服務亦於本月初落地。

淘寶推出
「明日達」「HK可退」

有分析指，電商平台在香港市場正圍
繞價格、配送時效、商品種類及售後服
務展開激烈競爭。然而，各平台的優勢
和強項不盡相同。淘寶雖然是最早進駐
香港的電商平台之一，但在物流方面一
直未具明顯優勢，需依靠順豐等第三方
物流平台將貨品轉運至香港。

天貓淘寶海外事業部總經理葉天表
示：「今年，淘寶在海外市場將透過『
強化好商家與好商品推薦的差異化供給
優勢、堅持投入本地化服務體驗建設、
加大市場營銷力度以及加速導入AI應
用』等工作，邀請更多海外用戶探索淘
寶平台上獨特的好商家與好商品，深度
體驗『逛淘寶』的跨境購物魅力。」

據悉，淘寶香港站推出的服飾類別
「HK可退」服務，讓消費者於商家確
認退貨後，毋須再將商品寄回內地。本
月初起，消費者只需預約本地驛站寄
件，或直接申請上門取件，即可完成退
貨，大幅節省時間及跨境運費成本。

李家超率團成功訪問中亞今返港

在港投資逾350億推行「121」計劃
京東繼收購佳寶後，現時進一步於灣仔開設全港首間

京東 MALL。京東集團副總裁兼首席經濟學家沈建光表
示，目前京東在港投資額已超過 350 億元，全面布局零
售、物流、科技、健康及產業發展等核心業務。

沈建光又指，短短數年間，京東在香港聘用員工已達
3000多名。集團計劃於未來3年攜手1000個本地及國際
頭部品牌，打造「港採港銷、買全球賣全球」的品牌共
生生態，布局超過200個線下門店，並帶動超過1萬個本
地就業職位。

灣仔旗艦店618開幕主打沉浸式體驗
京東MALL香港灣仔店將於6月18日正式開業，其擁有

3萬平方呎超大經營空間，規模位居全港專業電器零售商
場前列。

京東指出，門店採用「港採港銷」模式，涵蓋大小家
電、手機數碼等核心品類，並引入智能衛浴、按摩設備
及全屋清潔電器等新興品類，精準配合香港家庭品質生
活升級需求，實現家居場景全品類一站式覆蓋。

同時，門店落地「先玩後買」「先用後買」模式，並
創新打造機器人體驗、咖啡體驗、電競PC DIY及休閒按
摩等特色專區，透過沉浸式消費場景及多元化商品供
應，豐富香港市民購物選擇，帶動本地零售業態升級及
生態發展。

京東未來3年計劃在港增設6至8間MALL分店，選址
將優先考慮旺角、沙田及屯門等人流集中的商業區。

營運成本較高首店屬探索試驗性質
被問及有關目標能否實現時，京東五星電器負責人于

鯤表示，首家門店將以學習和探索的心態營運，更着重
中長期發展，有信心在合理周期內找到用戶體驗、品牌
價值與企業收益之間的平衡。

他坦言，目前香港營運成本較內地為高，但認為只要
模式能為用戶及合作夥伴創造價值，經過一段時間營運
後，便能建立成熟的營運模式。加上香港經濟向好，集
團將按人口分布及市場容量規劃門店數量，相信3年內開

設6至8間門店是有機會達成且務實的目標。
于鯤表示，京東MALL將確保消費者能以合理公道的價

格購物，售價不高於主要競爭對手。目前公司已與多個
品牌達成共識，推出促銷及銀行合作優惠活動。不過，
由於首間門店屬探索及試驗性質，他僅表示期望於合理
時間內達致收支平衡。他又指，香港京東MALL首階段銷
售產品將考慮港人對品牌的接受程度，以及內地品牌拓
展香港市場的能力與意願，未來將因應市場反應持續調
整產品組合。

看好零售復蘇冀吸納北上消費回流
被問及京東是否因應經濟復蘇趨勢而加快布局時，沈

建光表示，香港
首季私人消費開支按年增長4.9%，升幅較內地更高，反
映香港除金融及房地產外，零售市場亦正逐步復蘇。

沈建光認為，京東在港發展可為本地經濟帶來更大貢
獻。他指，目前北上消費趨勢對本港零售市場形成一定
壓力，每逢周末均有數十萬港人前往深圳等地消費，主
要購買內地特色商品或價格較香港便宜的產品，對本地
消費及服務業帶來影響。

他表示，京東期望透過線上 APP、佳寶超市及京東
MALL等平台，引入更多內地特色商品，同時以更具競爭
力的價格吸引香港市民留港消費，進一步推動本地零售
市場發展。

3年擬開6至8店 採用「港採港銷」模式
京東MALL攻港搶灘

店內有機器人體驗。記者 林德芬攝

▲京東MALL香港灣仔店，擁有3萬平方呎超大經營空間，規模
位居全港專業電器零售商場前列。 記者 林德芬攝

◀京東管理
層昨在618香
港發布會上透
露，目前在港
投資額已超
350億元，未
來3年在港展
開「121」計
劃。記者 林
德芬攝

跨境電商巨頭
加碼布局本港市場

【香港商報訊】記者
林德芬報道：內地電商

巨頭京東集團（9618）持續在港攻城略地，
拓展業務版圖。昨日，其管理層在京東618
香港發布會上透露，目前集團在港投資額已
超過350億元，未來3年將推行「121」計
劃，布局超過200個線下門店，預計為本港
創造超過1萬個就業職位。同時，全港首間
京東MALL將於6月18日於灣仔正式開幕，
集團計劃3年內在港開設6至8間門店。


