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【香港商報訊】
記者林德芬報道：
海清智元（1392）
昨日起至 16 日招
股 ， 6 月 22 日 上

市。招股價為7.20元，一手500股，入場費3636.31
元。全球發售8516.25萬股，其中香港佔851.65萬
股，預計集資額約6.13億元。保薦人為民銀資本、
浦銀國際。綜合市場消息，截至昨日下午4時，其
公開部分錄 15.9 億元孖展認購，以公開集資 6132
萬元計，超購25倍。

招股文件顯示，海清智元擁有十餘年多光譜AI行
業的技術積澱，公司在研發與產品設計方面積累了經
驗，並構建起全方位 「光感圖算」技術架構，包括以
下三大核心技術：(一)多光譜感算一體；（二）輕量
級端側AI計算及（三）多光譜AI大模型平台。

根據弗若斯特沙利文資料，海清智元的多光譜
AI模組和多光譜AI大模型服務是多光譜AI市場的
子集，多光譜AI市場形成了更廣泛的感知智能市
場的一部分。於2025年，中國多光譜AI模組及多
光譜AI大模型服務行業分別佔中國多光譜AI行業
總額的約27.5%及7.5%。同時，中國多光譜AI行業
佔中國感知智能行業總額的約5.9%。

首5月涉資逾820億按年升近1倍
岑頌謙補充，上述以買家姓名英文拼音鑑別的內地

買家，相信不少已成為 「新香港人」，加上近年特區
政府積極搶人才，不少內地專才在港工作，在租金接
連破頂、配合全面撤辣等因素下，提升他們置業入市
意欲，推動今年內地買家註冊量額齊升。

若將今年首 5 個月的內地買家註冊量按一二手劃
分，當中一手市場錄3805宗，按年升約九成，而同
期二手市場則錄3861宗，按年亦升約43.6%，在一手
急升之下，形成一二手宗數各佔一半的格局。

岑頌謙續稱，值得留意的是，內地買家鍾情新盤。
即使是二手物業，他們亦傾向購入新晉屋苑，甚至新
發展區。若以 「十大新社區」（選取較具指標性的逾
70個新晉屋苑，按區域劃分為 「十大新社區」，分
別為黃竹坑、康城、將軍澳南、啟德、南昌、白石
角、元朗南、元朗站、荃灣西及大圍）的二手註冊量
計算。今年首5個月，內地買家共錄459宗註冊，較
去年同期233宗大升約97%，升幅不但遠高於同期二
手升近44%的幅度，甚至超越同期一手私宅錄約九成
的升幅，反映除了一手市場外， 「十大新社區」的二
手市場亦深受內地買家青睞。

首5月南昌社區最多內地買家
若按社區細分，今年首5個月，南昌社區內地買家

最多，錄94宗二手註冊，按年大升約168.6%，主要
因南昌一帶屬鐵路沿線屋苑，且鄰近西九龍核心區，
因而成為內地買家偏好的入市地區之一；其次是一向
深受內地買家歡迎的啟德，相關二手註冊錄88宗，

按年亦增加超過1倍；至於黃竹坑，區內現時仍以新
盤為焦點，二手市場交投相對較少，尤其去年同期基
數偏低，故今年首5個月內地買家雖僅錄14宗二手登
記，按年仍錄得顯著升幅。

【香港商報訊】記者林德芬報道：美
聯物業分析師岑頌謙昨日指出，據美聯
物業研究中心綜合土地註冊處資料，按
已知買家姓名作分析，5月內地買家
（以買家姓名的英文拼音鑑別）於本港
一二手住宅市場的註冊量共錄 1863
宗，按月減少約2.9%，惟仍創逾2年
（25個月）的次高；期內涉及金額約
203.9 億元，按月則升約 6.8%，自
2024年4月後首次突破200億元，創逾
2年（25個月）新高。若以今年首5個
月合計，內地買家註冊量及金額分別錄
7666宗及約822.1億元，分別較去年同
期上升約63.7%及約96%，可見內地買
家積極投入本港樓市。

內地買家投入港樓熱情不減

5月涉資超200億 創逾2年新高

2026年6月12日 星期五

海清智元首日招股
孖展錄近16億超購25倍

【香港商報訊】記者姚一鶴報道：周大福珠寶
（1929）截至今年3月底止全年業績表現強勁，純
利按年增長 52.2%至 90 億元，股東應佔溢利創新
高；每股盈利升53.7%至0.91元。營業額按年上升
5.3%至944億元。集團派發全年股息每股0.67元，
按年增長28.8%。

受惠於黃金價格飆升及銷售組合轉向零售業務與
定價首飾，毛利率逾32.3%，達歷史較高水平。經
營溢利增長 27.8%至 188.5 億元，經營溢利率上升
360點子至20%。集團表示，產品優化、提升零售
及數字化體驗，以及嚴謹成本管控奏效。

集團主席鄭家純指出，2026 財政年度為品牌轉
型第二年，未來將繼續聚焦高潛力國際市場的核心
地段。

港澳同店銷售上升16.8%
港澳業務錄得強勁復蘇，同店銷售上升16.8%，

香港及澳門分別增長 13.3%及 29.4%。下半年增長
明顯加快，主要受內地黃金購買增值稅改革後跨境
價格差距擴大，帶動內地旅客消費。內地同店銷售
增長6.9%，加盟零售點銷售額增加6.3%。

截至3月底，港澳零售店共92間，淨增5間；內
地零售點5305間，淨減少969間，財年下半年關店
358間，關店速度較上半年放緩。集團持續推動門
店高端化及升級，關閉表現欠佳的門店。

集團副主席鄭志雯表示，集團積極推動IP跨界
合作，成功吸引年輕及男性客群。與內地遊戲《黑
神話》聯乘項目零售值按年增長逾130%，男性顧
客比例遠高於平均水平。

展望未來，周大福目標於2030財年實現高於市
場的營業額增長，維持25%以上股本回報率。屆時
將完成所有零售點翻新，並將內地新設計高端形象
門店由目前8間擴展至50間。國際擴張方面，目標
較2026財年將國際業務零售值提升一倍，門店擴
充至100間以上。

周大福全年多賺52%
港澳業務強勁復蘇

周大福港澳業務錄得強勁復蘇，同店銷售上升
16.8%。 記者 姚一鶴攝

港達人力資源是一家專注於國際勞務合作、持有國家認
可對外勞務合作經營資格的專業機構。

今年首5個月，內地買家購樓註冊及金額分別錄7666宗及約822.1億元，按年升約63.7%及約96%。
資料圖片

【香港商報訊】記者林德芬報道：仲量聯行
昨發布《香港住宅銷售市場綜述》指出，樓市
穩步復蘇，發展商不再以低價求量，加推單位
的加價幅度不再克制，今年主要區域推售的新
盤首批單位平均呎價已較過去 4 年的低位反彈
約 15%。

仲量聯行項目策略及顧問部資料顯示，2025 年
許多新盤僅視乎單位質素輕微加價2%至5%，或原
價加推，發展商態度相對審慎。踏入2026年，定
價策略轉為進取，熱門項目的個別單位與首批價單
單位加幅高達30%。

仲量聯行項目策略及顧問部資深董事李遠峰表
示，樓價於去年3月見底，其後在減息周期、內地

買家重投香港樓市及市場氣氛改善的帶動下逐步反
彈。主要區域的發展商已因應市場變化一改以往保
守的定價策略，2026年定價更進取，不但不會再
以低價求量，部分熱賣盤的優質單位，加價幅度動
輒雙位數百分比，顯示發展商對銷售極具信心。然
而，加息機會增加，下半年新盤的加價幅度會較溫
和，走勢會平穩向上。

仲量聯行研究部資深董事鍾楚如指出，最受內地
買家追捧的啟德發展區，其新盤定價錄得最強勁的
反彈。區內於2023至2024年推出的住宅項目首批
呎價普遍介乎1.6萬至2萬元，今年區內新盤的優
質單位平均呎價已升至2.3萬元以上，顯示發展商
的叫價能力明顯提升。

仲量聯行：新盤開價較4年低位反彈15%

【香港商報訊】記者羅柳斌報道：香港建築、物
流、零售、餐飲等行業用工缺口持續受到關注，而內
地求職者對境外工作的顧慮，往往集中在 「手續正不
正規、出去後誰管」。在此背景下，能夠打通招聘、
培訓、手續辦理到境外管理全程服務的模式，正成為
市場剛需。

記者了解到，港達人力資源是一家專注於國際勞務
合作、持有國家認可對外勞務合作經營資格的專業機
構。與市面上僅依賴網絡合作夥伴的輕資產服務商不

同，港達從源頭上為企業和求職者規避法律風險，其
合規實踐與行業 「嚴守合規底線」的要求高度一致。

在服務布局上，港達以深圳、珠海為招聘與培訓核
心，香港總部負責簽證辦理、員工住宿安排、配額申
請及續期等在地支持，形成一站式閉環。業務模式兼
採中介匹配（協助求職者直接與境外僱主簽約）和專
項派遣（系統化選拔培訓後輸出勞工），覆蓋個體求
職與批量輸出。

值得關注的是其交付能力：配額申請通過率達90%

以上，積累了橫跨建築、物流、零售、餐飲等多個行
業的豐富案例。同時，港達從合同簽訂、工傷保障到
日常權益維護嚴格遵守境內外法律法規，並在境外管
理環節配備專業團隊，提供心理關懷與權益保障。

港達香港公司專注為本地企業提供勞工派遣、配額
申請與續期、員工住宿安排及職業介紹等一站式服
務，深入了解香港勞動法規與市場規則，擁有暢通的
官方溝通渠道，並與本地企業、政府機構及行業協會
建立長期合作關係。從住宿、簽證到生活指引，力求
實現 「招得進、送得出、留得住」。

業內人士指出，跨境勞務合作正從 「體力輸出」向
「技能輸出」轉型。順應國家 「十五五」規劃及大灣

區 「打造國際高端人才集聚高地」的戰略方向，港達
以合規為基石、全鏈條服務為核心，正在為深珠港乃
至更廣區域的跨境用工搭建一座穩固的人才橋樑。

跨境用工難題待解 一家機構如何架起深珠港「人才橋」？

今年首5月內地買家住宅註冊量變化
項目

一手私宅

二手住宅

合計

資料來源：土地註冊處及美聯物業研究中心
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